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Erfolg mitgestalten!
Wir sind ein inhabergeführtes, international erfolgreiches und stetig wachsendes Unternehmen (seit 1829 in 
Leipzig) im Bereich der Geschmack- und Duftstoffe, Pflanzenextrakte und Aromachemikalien. Innovative 
Produktkreationen für führende Hersteller der Lebensmittel- und Getränkeindustrie sowie der Haushalts-
pflege- und Kosmetikbranche zeichnen unsere Expertise aus.

Stellenausschreibung

 Unbefristeter Arbeitsvertrag
 30 Tage Urlaub
 Monatlicher steuerfreier Sachbezug in Höhe von 

50 € in Form von Gutscheinen
 Die Wahlmöglichkeit zwischen JOB-Lunch, JOB-

Ticket oder JOB-Rad, mit bis zu 30 € Zuschuss 
pro Monat

 Corporate Benefits
 Betriebliche Altersvorsorge mit 20%-

Arbeitgeberzuschuss 
 Home Office-Regelung
 Sonderurlaubstage
 Firmen- und Teamevents
 Überdachter und videoüberwachter 

Fahrradparkplatz
 Kostenloser PKW-Parkplatz
 Getränkeversorgung (Wasser)
 Bibliothek & Lesesaal sowie E-Book-Angebot
 Weiterbildungsmöglichkeiten sowie intensive 

Einarbeitung durch ein erfahrenes Team

 Sales-Verantwortung unserer Produkte im Bereich 
Ingredient Specialities (Aromachemikalien)

 Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 
sowie Akquise von relevanten Neukunden

 Mitgestaltung einer markt- und kundenorientierten 
Vertriebsstrategie

 Regelmäßiges Feedback zu Kunden, Projekten, Trends, 
Marktdynamiken und Wettbewerbsaktivitäten

 Eigenverantwortliche Planung und Ausführung von 
Kundenterminen und Workshops

 Teilnahme an Messen und Veranstaltungen

Ihre Aufgaben:Ihre Vorteile:

 Abgeschlossenes kaufmännisches Studium oder eine 
Ausbildung mit Schwerpunkt Marketing und Vertrieb

 Vertriebserfahrung im Bereich Aromachemikalien oder 
einer vorgelagerten Branche sind von Vorteil

 Sehr gute Verhandlungssicherheit und hohe soziale 
Kompetenz

 Exzellente Kommunikationsfähigkeit sowie 
ausgeprägte Kundenorientierung

 Effiziente Arbeitsorganisation, selbstständiges und 
strukturiertes Arbeiten

 Sehr gute Englisch-Sprachkenntnisse in Wort und 
Schrift

Ihr Profil:

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung inklusive Verfügbarkeit und Gehaltswunsch.
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